UNIVERSIDAD DEL CENTRO EDUCATIVO LATINOAMERICANO, Facultad
de Ciencias Econdmicas y Empresariales, Sede Rosario
TITULOS: TECNICO/A UNIVERSITARIO/A EN MARKETING, LICENCIADO/A
EN COMERCIALIZACION

CARGA CARGA

ASIGNATURA REGIMEN HORARIA HORARIA CORRELATIVAS
SEMANAL TOTAL

MODALIDAD

DICTADO _ ©BS-

PRIMERO
01 | Introduccion al Marketing Anual 3 96 - Presencial
02 Administracion Aplicada Anual 3 96 - Presencial
03 Matematica Cuatrimestral 3 48 - Presencial
04 Derecho Privado | Cuatrimestral 3 48 - Presencial
05 |Introduccion a la Economia|Cuatrimestral 3 48 - Presencial
06 Introduccion g las Ciencias Cuatrimestral 3 48 - Presencial
Sociales
07 Contablllda_ql para la Cuatrimestral 3 48 - Presencial
Gestién
08 Derecho Privado Il Cuatrimestral 3 48 04 Presencial
09 |Tecnologias para la Gestién|Cuatrimestral 3 48 - Presencial
10 Técnicas de Venta Cuatrimestral 3 48 - Presencial
11 Taller de C.}omlpetenmas Cuatrimestral| 1.50 24 - Presencial
Comunicacionales
SEGUNDO
12 Estrategia de Producto |Cuatrimestral 3 48 01 Presencial
13 Desarrollo de Cr.ejatmdad e Cuatrimestral 3 48 - Presencial
Innovacién
14 Inglés Anual 3 96 - Presencial
15 Marketing de Servicios |Cuatrimestral| 1.50 24 01 Presencial
16 | Disefio de Organizaciones |Cuatrimestral 3 48 02 Presencial
17 Matematica Agllcada ala Cuatrimestral 3 48 03 Presencial
Gestién
18 Estrategia de D'St”.b UCON Y| s atrimestral 3 48 01 Presencial
Trade Marketing
19 Microeconomia Cuatrimestral 3 48 05 Presencial
20 Estadistica Cuatrimestral 3 48 03 Presencial
21 | Psicologia del Consumidor |Cuatrimestral 3 48 01 Presencial
22 Taller do pesarrollo Cuatrimestral| 1.50 24 01 Presencial
Profesional |
23 Direccién de Ventas Cuatrimestral 3 48 10 Presencial
TERCERO
26 Egtratgglas de Cuatrimestral 3 48 01 Presencial
Comunicacién Integrada
27 Costos para la Gestion  |Cuatrimestral 3 48 07 Presencial
28 | Investigacion de Mercados |Cuatrimestral 3 48 20 Presencial
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CARGA ' CARGA
REGIMEN HORARIA HORARIA CORRELATIVAS
SEMANAL TOTAL

MODALIDAD
piIcTADO  ©BS-

ASIGNATURA

Matematica Financiera

Cuatrimestral

3

48

17

Presencial

31 Estrategia de Precios  |Cuatrimestral 3 48 01 Presencial
32 Taller de Investigacion de Cuatrimestral 3 48 28 Presencial
Mercados
34 Taller de pesarrollo Cuatrimestral| 1.50 24 - Presencial
Profesional Il
35 Introduccgir;;Ia:\A arketing Cuatrimestral 3 48 01 Presencial
36 Campanas Digitales Cuatrimestral| 1.50 24 26 Presencial
TITULO: TECNICO/A UNIVERSITARIO/A EN MARKETING
CARGA HORARIA TOTAL: 1560 HORAS
TERCERO
24 Inglés para Negocios Anual 3 96 14 Presencial
25 Gestion Tributaria Cuatrimestral 3 48 - Presencial
30 Administracion de los Cuatrimestral 3 48 02 Presencial
Recursos Humanos
33 Metodok')gla.c’je la Cuatrimestral 3 48 06 Presencial
Investigacion
CUARTO
37 Seminario de Metoleogla Cuatrimestral| 1.50 24 33 Presencial
de la Investigacién
38 Etlca.y Respopsapllldad Cuatrimestral| 1.50 24 26 Presencial
Social Organizacional
39 Costos par.alla Toma de Cuatrimestral 3 48 27 Presencial
Decisiones
40 | Estrategia Organizacional |Cuatrimestral 3 48 16 Presencial
4 Comercnalllzamon Cuatrimestral 3 48 26 Presencial
Internacional
42 Desarrollode e atimestral] 3 48 11/22 Presencial
Competencias Directivas
43 Finanzas Aplicadas Cuatrimestral 3 48 29 Presencial
44 Plan de Marketing Cuatrimestral 3 48 28 Presencial
45 Negociacion Comercial |Cuatrimestral 3 48 23 Presencial
46 |Taller de Plan de Marketing|Cuatrimestral 3 48 44 Presencial
47 Semlnarlo.de_ Actuahzacmn Cuatrimestral| 1.50 24 - Presencial
Disciplinar
Software de Administracién
48 |de Relaciones con Clientes |Cuatrimestral| 1.50 24 09 Presencial
- CRM
49 Innovacion y Desarrollo Cuatrimestral 3 48 01/16 Presencial
Emprendedor
50 Optativa | Cuatrimestral 3 48 - Presencial
51 Optativa Il Cuatrimestral 3 48 - Presencial
52 Practica Prp fesional Cuatrimestral 0 160 * Presencial 1=
Supervisada
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CARGA CARGA

MODALIDAD

ASIGNATURA REGIMEN HORARIA HORARIA CORRELATIVAS DICTADO OBS.
SEMANAL TOTAL
OPTATIVAS
01 Gestion de la !Z)wgr&dad en Cuatrimestral| 1.50 24 02 Presencial | 2 *
las Organizaciones
02 Gestion de .Ia. Cadena de Cuatrimestral 3 48 18 Presencial
Suministros
03 | Organizacién de Eventos |Cuatrimestral 3 48 26 Presencial
04 Relacmpes P ublicas Cuatrimestral 3 48 26 Presencial
Organizacionales
05 | Economia de la Conducta |Cuatrimestral 3 48 19 Presencial
0p | Gestion Estratégicadela |o ioqiall 150 | 24 16 Presencial
Sustentabilidad
07 Inglés para Negocios Il |Cuatrimestral 3 48 24 Presencial
08 Portugués Cuatrimestral 3 48 - Presencial
09 Geografia Econémica |Cuatrimestral 3 48 05 Presencial

TiTULO: LICENCIADO/A EN COMERCIALIZACION
CARGA HORARIA TOTAL: 2584 HORAS

OBSERVACIONES
1 * *Correlatividad: 70% plan de estudios Aprobado.
2 * Actividades curriculares optativas: deben sumar 96 horas relo;.
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